Uj otletek, Gj mddszerek, valtozik a vilag, valtoznak a célok!

Uj marketingiranyok gyakorlati megvaldsitasa az orvoslatogaték munkéjaban?!
Uj tulajdonosi elvardsok hatasa a sales szervezetre, |étszamra?!
Megvaltozott termékportféliohoz rendelt orvoslatogatoi teriiletek megtervezése?!

Kérdések és feladatok is, amelyek megvalaszoldsa, megoldasa komplex feladat. A bizonytalan,
vagy helytelen valasz sok kolléga munkahelyét veszélyeztetheti, a hibak kijavitasa lassu és
koltséges, az elvesztegetett értékesitésilehetéség nem visszanyerhetd!

Van megoldas: BCA Pharma Field Force Optimizer

a marketingtervek hatasa az orvoslatogatoi létszamra azonnal kalkulalhato;

a termék-osszerendelések eredmeénye szimulalhato, optimalizalhato;
parhuzamosan tobb szervezeti felépités mellett is kalkulalhatdak a |étszamadatok;
az er6forrasok hatékony elosztasat brick szintl térkép segiti!
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A marketingtervben megadhato az elvart lefedettség és frekvencia: termékenként,
szakteriiletenként, targeting csoportonként, éves vagy akar negyedéves szinten.
Szimulalhatoak a szezonalisan eltéré latogatasi tervek, sziirési programok hatasai,
parhuzamosan tobbféle latogatasi tervvel szamolvaiis.

A sales tervben megadhatoak a sales line-ok, az elvart latogatasszam, parhuzamosan
elemezheté és kiprobdlhatd tobb szervezeti struktira, eltéré regionalis terileti
felosztassal.

Egyszeriien és kockazatmentesen kimutathatok és elemezheték a kiilonbozé tervek
hatasai, amelynek segitségével képesek lesziink az adott helyzetben a legjobb dontés
meghozatalara!

Elemz6 eszkéziink sem IT-tudast, sem helyi IT-tamogatast nemigényel. business consulting alliance

Tovabbi informacidért keresse cégiinket a www.bca.hu, vagy kollégainkat a pharma@bca.hu cimen!





